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アナログだから最大効果！

社長通信で売 り上げ ア ッ プ（株）
代表取締役
蒲池崇 （ か ま ち た か し ）

『社長通信』
必勝営業術
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プロフィール：蒲池崇（かまちたかし）01

社長通信で売り上げアップ株式会社 代表取締役

社長通信コンサルタント・社長専門インタビューライター

大学卒業後、船井総合研究所にAランク人材として入社。

在職中、継続的な情報発信が評価され表彰を受ける。

2008年2月に独立。「中小企業は社長の人柄で差別化できる」を信条に、

社長の人となりを紙面にして伝え、お客様から選ばれる存在になるメソッドを確立。

社長通信で新規案件4倍、顧客単価6.6倍等の成果をクライアントにもたらす。

クライアントは補聴器販売店から化学薬品メーカーまで多岐にわたり、これまで

17年間で作成代行してきた社長通信（個人通信）は5,700超。

社長通信に書くネタを短時間で確実に引き出すインタビュー力に特に定評があり、

毎月多くの社長通信を作り続けている。
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これまでに出版した書籍02

2025年 あさ出版 2013年 フォレスト出版 2009年 明日香出版社
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この本は03

SNSが苦手な社長でも、
SNSをがんばってやりましょう！

ではなく

SNSが苦手なら無理してやらず、
A4一枚のアナログ情報発信ツール
『社長通信』 を月1回出しましょう！

という本です。
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コロナ禍に書店で抱いた憤り04

SNSが苦手な社長を

助ける本がない･･･
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アナログ情報発信ツール『社長通信』とは？05

社長の分身
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SNSとアナログ『社長通信』の比較06

比較項目 SNS 社長通信

な いあ る炎上リスク

月1回毎 日更新頻度

な いあ るセキュリティリスク

な いあ る法令違反リスク

取り込む排 除非デジタル顧客
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『社長通信』の届け方07

既存客だけでなく、見込み客やお取引先も

含め、より良い関係を築いていきたいと思う

相手に 「FAX」 「郵送」 「手渡し」 で届ける。

※紙NGの相手にはPDFをメールやFBの

メッセンジャーで送ってもOK！
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『社長通信』を送り続けていると？08

売り込んでいないのに注文がもらえる！

顧客との信頼関係を築け、仕事が楽しくなる！

新規顧客が増える！

専門家と認識され客単価が上がる！

休眠客を掘り起こすことができる！

いいお客様とだけ付き合えるようになる！

学校から逆アプローチされ採用ができる！

社員の家族が社長の味方になってくれる！

etc

嫌なお客がいいお客様に変わる！
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『社長通信』はなぜ効果があるのか？09

ザイアンスの法則（単純接触効果）

返報性のルール及び自己開示の返報性

類似性の法則

などが、効果的に働くから。
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『社長通信』のフォーマットは４部構成10

タイトル

メインコラム

サブコラム

プロフィール

■似顔絵、名前＋通信、第○号

■実体験（プラスのエピソード）を
あなたならではの“気づき”“視点”を
加えて840字程度で書く
■文字のフォントはゴシック系
■文字の大きさは12ポイント以上

■編集後記、パーソナルな日記、
ハッピーニュース等

■誕生日や出身地、趣味、簡単な
経歴等、似顔絵、発行元（連絡先）
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『社長通信』に書いてはいけないテーマ11

うそ5
政治、宗教、
下ネタ7ライバル他社

批判6 「つづきは次回！」9長すぎる記事8

反面教師ネタ
（不平不満）2売り込み1 ニュースや新聞で

見たそのままの内容4自慢話3
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『社長通信』の活用事例12

客単価アップ

1
休眠客の
掘り起こし

2
採用力強化

事

例3事

例

事

例

13Copyright © All rights reserved.



14Copyright © All rights reserved.

おわりに
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ご清聴ありがとうございました

THANK YOU !

紙だからこそのこる。
残るではなく、遺る。後世に伝わる。
関係性は遺り、そして、生きる。

おわりに
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蒲池崇の連絡先
社長通信で売り上げアップ株式会社
代表取締役 蒲池 崇（かまち たかし）

〒 530-0001 大阪府大阪市北区梅田2-5-13
桜橋第一ビル304号

ＴＥＬ：06-7878-5673（平日10時～18時）

ＦＡＸ： 06-7878-5569 （24時間）メール：kamachi@fsp-g.com

ホームページは 社長通信専門 と検索していただくか、
右のQRコードを読み込んでください。

パートさんに払う月給くらいの投資額で、会社の売り上げをアップする
あなたの「社長通信（個人通信）」を蒲池が作成代行いたします！
毎月1回30分の電話取材を受けるだけで、あとはコピーして配るだけ！
それ以外に一切やることはありません。※日本全国対応 Zoom対応可
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